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、推广员实际奖励基于客户实际支付的金额，并按商家后台设置的奖励比例或系统自动调整的奖励比例进行计

算；

2、小鹅通订单分账依赖微信支付，受微信支付限制，当订单的实付金额 >200

元时，分账方（即订单收益到账的账户）至少获得分账金额的 40%；

3、一笔订单的分账先后顺序为（各方实际收益需额外扣除微信支付手续费）：

普通商品（即内容生产方自产自销的商品）：

直接推广员  > 上级推广员  > 内容生产方

4

、存在管理台设置的推广员推广奖励比例与邀请奖励比例之和超出分账方（商家）可分成比例的情况（可分成

比例指分账方扣除微信支付限制自留部分后的剩余比例）；譬如，推广员与其上级推广员不在同一分组，系统

在比例设置时无法判断超限情况；

当遇到上述超限情况，在订单结算时，系统将按照分账顺序逐级分账，分完即止；
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**譬如，当商品金额大于等于 200元或商品为实物商品时，分账方（商家）可分成比例为 60%

，那么推广员推广奖励比例为 40%，上级推广员邀请奖励比例为 30%

，按分账优先级，分账方（商家）可分成比例能满足推广员推广奖励，但上级仅可按比例 20%获得邀请奖励。
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