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一、  功能介绍

支持创建推广员分组，可将不同推广员加入不同分组，不同组设置不同推广商品及分佣比例。

二、  使用目的

（ 1）帮助商家灵活设置各推广团队推广商品和分佣比例；

（ 2）根据属性区分不同推广团队，确保团队信息（比如分佣比例）私密性。

三、  使用场景

场景一：某教育机构希望能根据不同类型（比如课程顾问、家长以及网红等）的推广员情况，设置不同

的比例，比如同一课程  课程顾问的推广比例为 20%，家长的推广比例为 30%。

场景二：某培训机构有渠道商和个体分销者两类推广员，而推广商品 A

只希望给渠道商推广，不希望让个体分销者看到。

四、  操作路径

商家端：电脑端管理台  → 营销 → 营销玩法  → 推广员  

学员端：微信 H5店铺  → 学习中心  → 查看数据
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五、  使用教程

第一步   创建推广员分组

1、  进入电脑端管理后台，点击【营销】 -

【推广员】，点击进入推广员功能。进入找到推广员列表左侧【新建分组】即可。
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、输入分组名称并根据需要选择是否复用现有分组配置，支持直接复用招募规则和分佣结算设置（包含

奖励发放方式和自购分佣设置）。

**注：推广商品 .工具暂不支持复用，需新建分组后单独添加。
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第二步   配置分组推广商品

1、点击【 ...】【规则设置】或直接选中分组后点击【推广商品 /

工具】进入推广商品列表，点击【添加商品】弹出商品选择弹窗。

8044400_1640140541.png

2

、商家可根据需要选择已创建的商品添加为推广商品，选择好后点击【下一步】即可配置商品对应比例

。
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**注：

比例设置需遵循以下规则：（分账优先级指的是微信支付对订单实际付款金额的分发给不同账户

（商家、下级推广员、上级推广员）的优先级）

（ 1）当推广商品为虚拟商品，且价格 ≤200元时，推广奖励比例 +邀请奖励比例需 ≤100%

，同一分组在设置时会有校验，不同分组间不做校验，分账优先级为：下级推广员  → 上级推广员  →

商家。

若上级和下级推广员在不同分组，并且下级的推广奖励比例 +上级的邀请奖励比例＞ 100%

时，这时按照分账优先级（下级推广员  → 上级推广员  →

商家）进行分账，那么可能会出现中分账中剩余的金额不足以按照上级的邀请奖励比例分发邀请奖励（

若有剩余金额，这时系统仍然会将剩余的金额给到该上级推广员）。

●举例：推广员 A是推广员 B的上级推广员，且 A在甲组， B在乙组，甲组的邀请奖励比例为 40%

，乙组的推广奖励比例为 70%，那么当 B的客户购买 100元的推广商品后，那么系统会优先给推广员 B

根据 70%比例分发分佣即 70元，剩余 30元，虽然不足以支付给推广员 A的邀请奖励（ 100*40%=40

元），但仍然会分发给到 A，则 A获得分佣 30元。
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（ 2）当推广商品为虚拟商品，且价格＞ 200元时，推广奖励比例 +邀请奖励比例需 ≤60%

，同一分组在设置时会有校验，不同分组间不做校验，分账优先级为：商家  → 下级推广员  →

上级推广员。



若上级和下级推广员在不同分组，并且下级的推广奖励比例 +上级的邀请奖励比例＞ 60%

时，这时按照分账优先级（商家  → 下级推广员  →

上级推广员）进行分账，那么可能会出现分账中剩余的金额不足以支付上级推广员的邀请奖励（若有剩

余金额，这时系统仍然会将剩余的金额给到该上级推广员）。

●举例：推广员 A是推广员 B的上级推广员，且 A在甲组， B在乙组，甲组的邀请奖励比例为 20%

，乙组的推广奖励比例和邀请奖励比例分别为 50%和 10%，那么当 B的客户购买某推广商品实际支付

300元后，那么系统会优先给商家根据（ 1-50%-10%） %比例分账，即 120元，然后再给推广员 B

根据推广比例 50%分发分佣，即 B获得 150元，此时仅剩 30元，虽然不足以支付推广员 A的邀请奖励（

300*20%=60元），但仍然会分发给到 A，则 A获得分佣 30元。
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（ 3）当推广商品为实物商品时，相同分组的推广奖励比例 +邀请奖励比例需 ≤60%

，不同分组间不做校验，分账优先级为：商家  → 下级推广员  → 上级推广员。

若上级和下级推广员在不同分组，与（ 2）同理  。

●举例：见（ 2）中的例子

第三步   配置分组招募规则和分佣结算规则

创建分组后，可为该分组设置招募规则和分佣结算设置



17131400_1640140571.png

1、设置招募规则

  商家可根据需要开启该分组是否招募推广员，并支持开启自主申请和邀请下级两种招募方式

（ 1）开启自主申请：用户申请时可选择该分组

（ 2）开启邀请下级：该分组推广员可以邀请下级
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2、设置分佣结算规则

（ 1

）奖励发放方式：仅针对当前分组的推广员生效，可设置推广佣金在交易完成后立即发放或交易完成后

N天发放（最多可设置 90天）。

（ 2）推广员自购分佣：仅针对当前分组的推广员生效，可设置交易完成后发放或交易完成后 N

天发放开启后，该分组推广员可实现自购分佣。      
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第四步  将推广员加入分组

方式一：手动加入 /变更分组 （管理后台）

1、进入推广员列表页面，在需要分组的推广员右侧点击【更多】 -【修改分组】。    
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2、选择需要分配的分组
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方式二：用户申请时自主选择分组加入 （需开启该分组招募）

当商家设置分组开启 “自主申请 ”时，用户申请时可以选择该分组加入。
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