
English

一场秒杀活动有两个阶段：预热期和销售期。将活动开始前一段时间（例如48小时）设为预热期
，课程详情页将倒计时营造紧张的促销气氛，可同时开启“预约”，引导用户关注公众号获得活动
参与资格，并在活动开始前收到通知。
活动销售期在低价和限时的刺激下，提升知识店铺浏览量及销售量。
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