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一、  功能介绍

直播分享有礼功能是一个直播间拉新引流裂变的工具，以奖品激励学员自发分享直播间，提升直播间人

气。而且当将奖品是优惠券时，既能发动他的好友一起观看直播，又可以锁定目标学员在直播间下单。

二、  使用目的

以奖品激励学员分享直播间，达到直播间拉新引流目的；

三、  使用场景

1

、商家小通刚开始尝试直播，直播间访问量较少，为此小通创建了分享有礼活动，用户看到分享有礼活

动，觉得很轻松就能拿到礼品，于是将直播分享给了自己的好友。多个好友点击链接后，该用户即收到

了 20元优惠券的奖励。从而小通的直播间访问量不断上升。

2

、商家小知想要做一场免费公开课直播，希望吸引到大量的学员进入直播间，便于进行下一步直播带货

。学员发现直播间有分享有礼活动，于是不断分享给好友。从而小知的直播间吸引了很多学员，讲师也

讲得很好，卖出了很多课程。

四、  操作路径

??????????

/books/live-broadcast/page/tutorial-on-using-the-live-sharing-reward-program


商家端： B端管理台 -直播 -直播间详情 -直播间设置 -互动设置 -分享有礼开关；

讲师端（ H5）：直播间  - 底部工具栏  - 更多  - 分享有礼；

学员端（ H5）：入口 ①：直播间  - 互动区  - 分享有礼卡片；

                         入口 ②：直播间  - 更多  - 分享有礼。
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五、  使用教程

第一步：开启分享有礼开关，并设置分享有礼 （ PC网页管理台）
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●

设置分享有礼活动时需配置【活动名称】、【活动截止时间】、【邀请人数】、【奖品设置】、【奖品

图设置】

○ 【活动名称】不超过 20个字；

○ 【活动截止时间】需晚于当前设置活动的时间，建议设置为每场直播预计的结束时间；（截止后 C

端会展示 ”活动已结束 “状态）

○【  邀请人数设置】不超过 999人，建议人数 5

人以下，一方面可降低被微信封禁的风险，另一方面也可降低学员获取奖品的门槛，激励学员分享；

○ 【奖品设置】包含：线上课程、实物奖品、学员权益、营销券码、自定义奖品；



○ 【奖品图设置】

选项 ①：默认为商品图片和名称；

选项 ②：自定义图片：可使用封面的大礼包图，也可以修改为自己上传图片，建议尺寸为 4： 3

；可自定义奖品名称：不超过 20字；

保存成功后则该分享有礼任务创建成功，讲师端与学员端分享有礼图标入口开启；

第二步：讲师发送分享有礼卡片 （ H5）

1、横屏直播：
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     （更多 -分享有礼入口）               （分享有礼活动操作弹窗）              （分享有礼讲师端卡片）        

  

2、竖屏直播：
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第三步：学员参与分享有礼 （ H5）

1、点击分享有礼参与入口：

● 横屏直播：



 入口 ①：学员点击 ”去参与 “按钮
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入口 ②：固定展示在直播间 -更多 -分享有礼 icon
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                        （更多）                       （分享有礼图标）                    （分享有礼列表）

入口 ③：固定展示在直播间右边栏的 “分享 ”图标；
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● 竖屏直播：

入口 ①：学员点击 ”分享 “按钮；

image (2).png

入口 ②：更多 -分享有礼 icon
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              （分享有礼更多）                           （分享有礼图标）                                

（分享有礼列表）



2、学员参与分享有礼

点击 ”立即邀请 “按钮即可参与；                                                          
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              （多个奖品图  ）                             （  单个奖品图  ）                               （邀请中）

3、好友助力成功
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                  （助力弹窗  ）    

4、领取奖品：

邀请完指定邀请人数，自动弹出获奖弹窗，点击可领取奖品；
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                    （单个奖品获奖弹窗  ）                                       （多个奖品获奖弹窗  ）

5、查看奖品  ：

若未领取奖品，则可在奖品列表或个人中心 -我的奖品 -分享有礼继续领取；  

若已领完，也可查看在此奖品。
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            （分享有礼列表  ）                                       （个人中心 -我的奖品  ）



第四步：查看活动效果 （商家管理后台）

查看数据分析，可查看详细邀请数据，也可进行数据导出

直播 -直播间详情页 -数据分析 -用户数据 -分享有礼 -邀请记录
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（管理后台 -分享有礼邀请数据）

六、  常见问题

1、如何保障直播间裂变效果，引导更多学员参与分享有礼活动拉人回直播间？

答： ① 直播前制作带有分享有礼活动的海报，让更多学员知道这个活动； ② 

直播中的时候，让主播定期口播引导学员分享。

2、  一场直播可同时进行多个分享有礼任务吗？

答：不可以，目前单场直播不可同时存在多个进行中的分享有礼任务；如您想换新的活动任务，可提前

结束当前活动，或等待当前活动结束后新建。

3、每个任务活动有效期内每个学员最多可获得多少次奖品？

答：一次。为避免学员多次薅羊毛，每个学员最多获取一次奖品。



4、奖品数量有限制吗？

答：目前最多设置 5种奖品，若奖品为虚拟商品数量不限制；若奖品为有库存的 “实物商品 ”“优惠券 /码 ”“

班课 ”，则在配置奖品时需填写奖品份数（小于等于库存数）。

七、  注意点：

由于分享有礼功能中存在诱导分享行为，可能会受到微信平台的管控，请注意使用；

详见微信外链管理规范。
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